Amodio devra-t-il retourner au travail ?

RENE LEWANDOWSKI
COLLABORATION SPECIALE

epuis qu’il a vendu son

entreprise et pris sa re-

traite, Amodio est heu-

reux comme un poisson
dans l’eau. Il joue au soccer, fait
de la bicyclette, de la course a
pied et profite du bon temps avec
sa blonde. Mais sur le plan finan-
cier, cet immigré italien de 60 ans
est inquiet. En effet, parce qu’il
était a son compte, il ne jouira
pas d’un généreux fonds de pen-
sion comme plusieurs de ses
amis. « Ca me stresse », dit-il. A
tel point qu’il songe méme a un
retour au travail d’ici quelques
mois afin de boucler les fins de
mois. Idéalement, il aimerait pro-
fiter d’un revenu annuel de
30000 % jusqu’a la fin de ses
jours. Mais a-t-il des ressources
suffisantes ?

De la vente de son entreprise,
il a pu tirer 400 000 $, dont une
partie a servi a rembourser son
hypotheque. Il lui est donc resté
une somme de 225 000 $, dépo-
sée actuellement dans un compte
bancaire qui ne rapporte qu’un
maigre 3 % par année. Il posséde
aussi pour 207 000 $ dans un
REER, placés également dans des
véhicules a faible taux d’intérét.
Sa maison, entierement payée,
vaut par ailleurs environ
175 000 $.

Sylvain Lapointe, planificateur
financier chez Focus Services fi-
nanciers, a analysé la situation
d’Amodio. Ses conclusions ? Le
nouveau retraité ne pourra profi-
ter d’un revenu annuel de
30 000 $. « A moins qu’il prenne
des mesures concrétes immédia-
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tement », dit le spécialiste. Selon
M. Lapointe, le taux de rende-
ment que génerent présentement
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P
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inclure sa résidence
d’incl d

comme source de revenus,

étant donné le besoin
permanent de se loger.

les placements d’Amodio est in-
suffisant pour qu’il réalise son
objectif. Au mieux, il peut espé-
rer un revenu annuel net de
24 700 $, incluant les prestations
de la Régie des rentes et celles du
Régime de pension du Canada

qu’il pourra toucher dés 65 ans.

Cela ne tient pas compte de la

possibilité de vendre la maison,
car, fait valoir M. Lapointe,
il n’est pas souhaitable d’in-
clure sa résidence comme
source de revenus, étant
donné le besoin permanent
de se loger.

Actuellement, Amodio
jouit d’'un rendement réel
d’environ 1,4 % (3 % moins
le taux d’inflation estimé a
1,6 %). Or, d’aprés M. La-

pointe, le point neutre de rende-
ment réel se situe aux alentours
de 3,1 %. Autrement dit, Amodio
devra obtenir un rendement mi-
nimum de 3,1 % au dessus de
I’inflation afin de bénéficier d’un
revenu net de 30 000 $ par année.

Alors que faire ? Le planifica-
teur a analysé divers scénarios.
Amodio pourrait par exemple en-
visager une hypothéque inversée.
Cette stratégie est intéressante
dans la mesure ou elle permet de
toucher un revenu non imposa-
ble, en empruntant un montant
sur la valeur de la résidence. M.
Lapointe ne recommande cepen-
dant cette stratégie qu’en dernier
recours, dans le cas ou le manque
de ressources financiéres devien-
drait alarmant.

Une autre possibilité serait de
souscrire a une rente viagere, of-
fert par les compagnies d’assu-
rance. Ce véhicule permet de tou-
cher un revenu garanti a vie, en
plus de transférer entierement le
risque boursier a ’assureur. Il y a

cependant deux inconvénients a
cette solution. Primo, une fois
que la rente est souscrite, le ren-
tier ne peut modifier le montant
de revenu que lui procure la ren-
te. Secundo, advenant un déces
prématuré, sans période de ga-
rantie, la succession ne recevrait
rien. Amodio, il faut le préciser, a
trois enfants d’un précédent ma-
riage. Autre élément a considé-
rer : parce que les taux d’intérét
sont présentement a un plancher
record depuis 45 ans, la rente
viagere risque d’étre plutét mai-
gre.

La meilleure solution, selon M.
Lapointe, serait simplement de
revoir la composition du porte-
feuille d’Amodio. Ainsi, au lieu
de miser sur des placements qui
rapportent peu, Amodio pourrait
se constituer un portefeuille
équilibré, composé de 35 % d’ac-
tions canadiennes, 25 % d’ac-
tions internationales, 40 %
d’obligations et 5 % en espeéces.
Les statistiques indiquent qu’une
telle répartition a procuré un ren-
dement annuel moyen de 4,8 %
au dessus du taux d’inflation au
cours des 40 derniéres années, et
de 8,2 % durant la derniére dé-
cennie. De plus, pour minimiser
la facture fiscale, Amodio pour-
rait privilégier les placements de
« Série T », qui redistribuent, en
priorité, les revenus sous forme
de remboursement de capital,
non imposables durant les pre-
miceres années. Cela permet aussi
de laisser prospérer le gain sur
I’investissement et de différer
I’imp6t pendant plusieurs an-
nées. Ce type de véhicule est of-
fert par plusieurs sociétés de
fonds communs.




